Grille d'analyse vente : « Réalisation d’une mini-vitrine »

Champ professionnel Vente Distribution Magasinage
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- Fiche d'évaluation et de notation -

On demande de :

Nomenclature Pronote

+/-

Ce seraréussi si :

ECA

Préparer

O P2A21

S’impliquer dans un projet individuel
ou collectif

e le vendeur recherche plusieurs themes de
vitrine

NOTE

e le vendeur sélectionne un produit qu’il
souhaite mettre en valeur

e le vendeur réalise un inventaire des matériaux
nécessaires

Réaliser la décoration de
mini-vitrine

O P2M.3.1

Utiliser des instruments de mesure

O P2M.3.3

Utiliser les unités de mesure usuelles

O P2A.1.2

Etre persévérant dans toutes les
activités.

e le vendeur prend les mesures de la vitrine
(hauteur-profondeur-longueur)

e le vendeur effectue un relevé de prix (pour le
bon de commande)

e le vendeur applique la technique de décoration
n°1 : la peinture acrylique

e le vendeur applique la technique de décoration
n°2 : le serviettage

e le vendeur applique la technique de décoration
n°3 : le modelage

Prendre en compte les
régles de sécurité

O P2A3.1
Accomplir les gestes quotidiens sans
risquer de se faire mal.

O P3S.23

Respecter des comportements
favorables a sa santé et sa sécurité.

e le vendeur répertorie les regles de sécurité a
respecter pour les outils utilisés

e le vendeur respecte les régles de sécurité

Rendre compte de la mise
en valeur du produit

O P2A13

Commencer a savoir s ’autoévaluer

e le vendeur respecte un agencement
harmonieux de sa mini-vitrine :

-> choix de la décoration

-> choix des couleurs

-> choix de ’affichage des prix

P2 = Palier 2 du LPC P3 = Palier 3 du LPC

A= Acquis ECA=En Cours d'Acquisition NA = Non Acquis
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