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	Domaines
	Activités de référence

	Vente
	· Etiqueter les produits
· Mettre en valeur les produits
· Participer à la promotion des ventes

· Maintenir le rayon en état de propreté



	Magasinage
	· Grouper-dégrouper, entreposer les marchandises (tri, orientation, codification, rangement physique des produits)
· Comprendre les mécanismes de traitement des colis




	Niveau de classe concerné


	Professeur coordonnateur
	Autres professeurs associés au projet
	Autres intervenants
	Organismes partenaires

	3ème SEGPA
Collège Honoré de Balzac
	Professeur de Vente
Myriam Chaffoui
	Professeur Maths
Séverine Mirande
	Directeur Segpa

	Marie-julie Lequeue, Responsable Adjointe boutique « Jacqueline RIU »


	Situation dans l’année
	
	2011 - 2012
	
	Remarques

Projet intense qui mobilise très vite la classe et favorise la cohésion.
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	A l’intérieur du collège
	Atelier vente SEGPA – Salle informatique – Salle des professeurs

	A l’extérieur du collège
	Centre commercial Leclerc Saumur


	Matériaux mis à disposition sur le plateau technique

	1- Ordinateurs
2- Etiquettes
3- Swifteuses
4- Punaises, affiches


	POTENTIALITÉ PÉDAGOGIQUE DU PROJET – RELATION AVEC LE DOCUMENT D’ACCOMPAGNEMENT 

	
	Activités de formation
	Connaissances associées
	Mise en relation avec le socle commun

	PRÉPARER                                  
	· Découvrir la codification des produits en grande distribution (nomenclature Leclerc)
· Visiter à l’occasion des soldes, un centre commercial : Leclerc Saumur

· Organiser le magasin : lister les produits, créer une nomenclature, fixer les prix
	· La classification des produits en grande surface
· Manutention des produits
	Compétence 1 : La maîtrise de la langue française
CP1 02
CP1 04
CP1 11
Compétence 4 : La maîtrise des TIC

B2i - C2.7

B2i – C3.1

B2i – C3.3

Compétence 6 : les compétences sociales et civiques
CP6A 02

Compétence 7 : L’autonomie et l’initiative

CP7B 04

	RÉALISER                            
	· Suivre les étapes de préparation d’une campagne de soldes
· Calculer les nouveaux prix (après réductions)
· Etiqueter 
· Créer des affiches et préparer les vitrines
· Traiter un colis

	· L’organisation d’une campagne de soldes
· Calculer un prix à partir d’un pourcentage de réduction 
· La PLV

· Le traitement des colis
	Compétence 1 : La maîtrise de la langue française
CP1 04
CP1 07
CP1 11

Compétences 3 : les principaux éléments mathématiques

CP3A 02

CP3A 04

Compétence 6 : Les compétences sociales et civiques

CP6A 02
Compétence 7 : L’autonomie et l’initiative
CP7A 01

	RENDRE COMPTE                            
	· Élaborer un compte rendu d’activités
· Découvrir des métiers : employé de rayon, Chef de rayon et rencontre avec une professionnelle : Marie-Julie Lequeue, responsable adjointe de la boutique « Jacqueline Riu »
· Élaborer une fiche métier
· Élaborer un reportage photos (mise en forme par informatique)
· S’auto évaluer 


	
	Compétence 1 : La maîtrise de la langue française
CP1 04
CP1 07
CP1 11
Compétence 4 : La maîtrise des TIC
B2i – C3.1

B2i – C3.3

B2i – C4.5
Compétence 7 : L’autonomie et l’initiative

CP7A 04



	Les étapes principales                         du projet 
	1- Organiser le magasin
2- Lister, répertorier, classer les produits et fixer les prix
3- Suivre les étapes de l’étiquetage soldes
4- Réaliser affichettes et vitrines
5- Rencontrer une professionnelle

6- Elaborer une fiche métier

7- Traiter un colis




	COMPÉTENCES TRANSVERSALES VISÉES

	B2i
	DÉCOUVERTE PROFESSIONNELLE

	C2.7 Je mets mes compétences informatiques au service d’une production collective.
C3.1 Je sais modifier la mise en forme des caractères et des paragraphes.
C3.3 Je sais regrouper dans un même document plusieurs éléments.
C4.5 Je sais sélectionner des résultats d’une recherche et donner des arguments permettant de justifier mon choix.

	A.3 Citer les taches et activités constitutives d’un métier observé.

A.5 Identifier les différents acteurs intervenant dans un espace donné.

A.6 Décrire l’environnement d’un métier

D.1 repérer les principales contraintes et exigences de l’activité professionnelle.

D.2 travailler en équipe


	
	ES&ST

	
	Nettoyage des vitrines, du linéaire et de la surface de vente, utilisation des produits ménagers



	Différentes catégories                                de savoirs
	Les documents élèves
	Etapes du projet

	Classer les produits sur un point de vente.
	Fiche 1 : La classification des produits. (Découverte de la nomenclature de Leclerc avec activité sur les catalogues publicitaires)
	1

	Visiter à l’occasion des soldes, un centre commercial : Leclerc Saumur.
	Fiche 2 : Compte-rendu de la sortie
	2

	Grouper-dégrouper, entreposer les marchandises (tri, orientation, codification, rangement physique des produits)


	Fiche 3 : Organisation du magasin

Fiche 4 : Etiquetage et rangement
	3

	Calculer les nouveaux prix (après réductions)


	Fiche 5 : Calculs des pourcentages

Fiche 6 : Rechercher les produits à partir des listes et étiqueter.
	4

	La promotion des ventes : Préparer une campagne soldes sur un rayon précis, le prêt-à-porter.
	Fiche 7 : Créer des PLV « soldes » et réaliser les vitrines


	5

	Rencontrer un professionnel
	Fiche 8 : Préparation de l’interview de Mlle Mare-Julie Lequeue, directrice adjointe d’une boutique
	6

	Le traitement des colis
	Fiche 9 : Les étapes de traitement d’une livraison
	7


PROJET TECHNIQUE


Nom du Champ Professionnel : Vente Distribution Magasinage


Intitulé du projet : « Préparer les soldes ! »
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Résumé du projet


Les élèves de troisièmes ont pour mission de préparer une campagne de soldes.


Ils devront dans un premier temps lister, étiqueter et répertorier les produits du magasin selon une nomenclature.


Ils mettront ensuite en place une campagne de soldes en respectant les étapes du calcul des prix jusqu’à la mise en place.





Objectif général du projet : 


Classifier, mettre en rayon, étiqueter et réaliser une campagne de soldes








QUI ?








QUAND ?





OÙ ?








COMMENT ?
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