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Année scolaire 2023 - 2024  
 

 
  

 Résumé du projet Photo 

Q
U

O
I 

?
 

Les élèves des 4 niveaux de la SEGPA ont participé au projet du 
marché de Noël.  

Le groupe de 3ème du champ VDL (Vente Distribution Logistique) 

a participé à la mise en œuvre de ce marché de Noël : 
organisation, commercialisation des produits vendus et des Box 
de Noël. Ce marché est ouvert aux élèves, aux familles et aux 
personnels du collèges. 

Le groupe de 3ème HAS (Hygiène Alimentation Services) a 

participé à la production culinaire des produits vendus et à la 
réalisation des confections (savons, lingettes lavables…). 
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Objectif général du projet 

 Mettre l’élève dans une position d’apprenant ACTIF. 
Faire autrement pour remédier aux difficultés des élèves en mathématiques, niveau cycle 3. 

 Proposer des situations du quotidien pour pallier le manque de bain linguistique et faciliter 
l’acquisition de la langue française ainsi que des codes culturels et de communication ; faire du lien 
entre la langue parlée à la maison et la langue de scolarisation, nouer du lien avec les familles et 
communiquer autrement. 

 Mutualiser les compétences pluriprofessionnelles et répondre au besoin de formation des équipes 
enseignantes pour mieux prendre en compte la diversité des élèves et mieux répondre à leurs 
difficultés. 

Domaines du champ professionnel  Activités de référence 

Vente 

 Mettre en œuvre une démarche de vente (accueil des clients, 
recherche des besoins, argumentation, conclusion de la vente, 
documents de vente). 

 Encaisser et tenir la caisse. 

 Participer à la promotion des ventes. 

Distribution  

 Approvisionner le rayon (transfert des produits de la réserve aux 
rayons, rangement, remplissage des rayons, stocks). 

 Étiqueter les produits. 

 Appliquer les règles d’hygiène et de conservation des 
produits. 

 Maintenir le rayon en état de propreté. 

 Mettre en valeur les produits. 

Logistique 

 Réceptionner les marchandises. 

 Gérer les stocks. 

 Passer des bons de commande. 

 Traiter les commandes clients. 

 Entreposer les marchandises. 

 

  

PROJET PEDAGOGIQUE – PROJET TECHNIQUE  

Nom du champ professionnel : VENTE – DISTRIBUTION - LOGISTIQUE
 

Intitulé du projet : LE MARCHÉ DE NOËL DU COLLÈGE  
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 Niveau de classe concerné 
Professeur 

coordonnateur 
Autres professeurs 
associés au projet 

Autres intervenants 
Organismes 
partenaires 
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3ème, 4ème, 5ème et 6ème 
SEGPA 

PLP VDL 
PLP HAS 

PE Spécialisés du 
collège en charge des 

élèves de SEGPA 
 

Entreprises 
partenaires de la 

SEGPA 

 Situation dans l’année Remarques 
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S O N D J F M A M J 
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A l’intérieur de l’établissement Magasin pédagogique VDL et Atelier HAS 

A l’extérieur de l’établissement  

 

Matériaux mis à disposition sur le plateau technique 
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Les plateaux techniques VDL et HAS dans leur globalité. 
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POTENTIALITE PEDAGOGIQUE DU PROJET ?  

RELATION AVEC LE DOCUMENT D’ACCOMPAGNEMENT ? 

 Activités de formation Connaissances associées 
Mise en relation avec le socle commun  
Domaines et compétences travaillées 
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- Présenter le projet du marché de 
Noël 2023 et de ses attendus, 

- Planifier et organiser les 
différentes étapes du projet. 

- Démarche de Projet. 

 D1.1 - Cycle 3 : Les langages pour penser et 
communiquer 
Lire et comprendre l'écrit 
Comprendre et s'exprimer à l'oral de façon ordonnée 
en tenant compte de la parole d'autrui 
Ecrire à la main de manière fluide et efficace 
Comprendre des énoncés oraux 
 D2 - Cycle 3 : Les méthodes et outils pour 
apprendre 
Coopérer et réaliser des projets 
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VENTE - DISTRIBUTION - 
LOGISTIQUE : 

- Déterminer avec la classe les 
produits vendus lors du marché de 
Noël et les quantités, 

- Préparer et réaliser les différents 
argumentaires de vente, 

- Elaborer les fiches produits 
relatives aux produits vendus, 

- Préparer et réaliser la 
communication commerciale, 

- Gérer une commande client, 

- Préparer les produits à la vente en 
collaboration avec les élèves des 
autres niveaux de SEGPA et PE. 

- Organiser son poste de travail, 

- Utiliser CANVA via l’outil 
informatique. 

 D1.1 - Cycle 3 : Les langages pour penser et 
communiquer 
Lire et comprendre l'écrit 
 D2 - Cycle 3 : Les méthodes et outils pour 
apprendre 
Coopérer et réaliser des projets 
Mobiliser des outils numériques pour apprendre, 
échanger, communiquer 
 D2 - Cycle 4 : Les méthodes et outils pour 
apprendre 
Organiser son travail personnel 
 D5 - Cycle 3 : Les représentations du monde et 
l’activité humaine 
Situer et se situer dans le temps et l’espace 
Raisonner, imaginer, élaborer et produire 
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VENTE - DISTRIBUTION - 
LOGISTIQUE : 

- Mettre en place les produits dans 
le magasin pédagogique, 

- Mettre les prix, 

- Mettre en œuvre une démarche de 
vente globale, 

- Servir les commandes clients, 

- Gérer les caisses, 

- Approvisionner les rayons si 
nécessaire. 

- Organiser son poste de travail, 

- Gestes et postures, 

- La communication verbale et non 
verbale, 

- Mettre en œuvre une démarche de 
vente avec la présentation du produit 
et l’argumentaire de vente. 

 

 D1.1 - Cycle 3 : Les langages pour penser et 
communiquer 
 Lire et comprendre l'écrit 
 D3 - Cycle 4 : La formation de la personne et 
du citoyen 
Faire preuve de responsabilité et avoir le sens de 
l’engagement 
 D4 - Cycle 3 : Les systèmes naturels et les 
systèmes techniques 
Mettre en pratique des comportements simples 
respectueux des autres, de l’environnement et de sa 
santé 
Réalisation 
 D4 - Cycle 4 : Les systèmes naturels et les 
systèmes techniques 
Appliquer de manière autonome les règles de 
sécurité et de respect de l’environnement 
 D5 - Cycle 3 : Les représentations du monde et 
l’activité humaine 
Raisonner, imaginer, élaborer et produire 
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  - Faire le bilan du projet en indiquant 
les axes de progression et les points 
positifs, 

- Être source de proposition, 

- Identifier les métiers en lien avec le 
projet et compléter une fiche métier. 

- Utilisation de l’outil informatique, 

- Elaboration d’une fiche métier, 

- Dresser un bilan. 

 D1 - Cycle 3 : Les langages pour penser et 
communiquer 
Lire, comprendre et s'exprimer à l'oral de façon 
ordonnée en tenant compte de la parole d'autrui 
 D2 - Cycle 3 : Les méthodes et outils pour 
apprendre 
Mobiliser des outils numériques pour apprendre, 
échanger, communiquer 
 D5 - cycle 3 : Les représentations du monde et 
l’activité humaine 
Identification des métiers, des filières 
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POTENTIALITE DU PROJET AU REGARD DES PARCOURS ? 

Domaines et compétences travaillées 
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Parcours d’éducation artistique et culturelle Parcours avenir 

 - Découverte de différents métiers du champ professionnel VDL 

Parcours citoyen Parcours éducatif de santé 

- Responsabilité, sens de l’engagement et de l’initiative 

- Participation à un projet collectif 

- Respect des règles et engagement dans une posture 

professionnelle 

- Gestes et postures 

 

DEROULEMENT DU PROJET 
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Etapes détaillées du projet Documents élèves ou thématiques abordées Périodes 

Étape 1 : 

Présentation du projet à la classe 

(chaque enseignant référent à 

présenter le projet à sa classe). 

 

 

Diaporama de présentation du projet. 

Novembre et 
décembre 2023  

(5 semaines) 

Étape 2 : 

Déterminer les produits vendus et 

les prix lors du marché. 

 

 

 

Étape 3 : 

Préparer et réaliser les 

argumentaires de vente et 

élaboration des fiches produits. 

 

Fiches argumentaires des produits, 

 

Fiches produits. 

Étape 4 : 

Préparer et réaliser la 

communication commerciale. 

 

Réaliser une affiche de communication commerciale sous CANVA. 

Réaliser les bons de commandes clients. 

Étape 5 : 

Gérer une commande client. 

 

Document « Bon de commande client » 

Étape 6 : 

Préparer les produits à la vente : 

réaliser les packagings, les BOX 

en coopération avec les classes de 

6èmes, 5èmes et 4èmes et 

étiqueter les produits. 

 

 

Activité pratique 

 

Étape 7 : 

Mise en avant des produits au sein 

du magasin pédagogique. 

 

Activité pratique 

Dossier 2 : Accueillir le client et réaliser la vente en face à face 

Étape 8 : 

Jour J : Accueil des clients, vente, 

gérer les caisses, approvisionner 

les produits et facing. 

 

Dossier 3 : Adopter une posture professionnelle avec le client  

 

Dossier 7 : Tenir la caisse 

Étape 9 : 

Bilan de l’action. 

 

Diaporama du projet 
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Affiche réalisée sous CANVA : 
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Photos du marché de Noël : 
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