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	Domaines
	Activités de référence

	VENTE
	· Mettre en valeur les produits

· Appliquer les règles d’hygiène et de conservation des produits

· Maintenir le rayon en état de propreté.
· Gérer les stocks

· Mettre en œuvre une démarche de vente
· Encaisser et tenir la caisse
· Participer à la promotion des ventes 

	MAGASINAGE
	· Gérer les stocks

· Préparer les commandes clients

· Manutentionner

· Expédier, participer à la mise à disposition des produits





	Niveau de classe concerné


	Professeur coordonnateur
	Autres professeurs associés au projet
	Autres intervenants
	Organismes partenaires

	3ème SEGPA
Collège René Cassin (53)
	BRISSIER Jean Paul
Professeur de VDM
	
	
	Divers fournisseurs

	Situation dans l’année
	
	2010 - 2011
	
	Remarques
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	A l’intérieur du collège
	Salle VDM, Contact professeurs et personnels du collège pour commercialisation 

	A l’extérieur du collège
	


	Matériaux mis à disposition sur le plateau technique

	Pinceaux, colle, gants, pots, peinture, ciseaux, feutres, terreau, plantes, décors de Noël


	POTENTIALTE PEDAGOGIQUE DU PROJET – RELATION AVEC LE DOCUMENT D’ACCOMPAGNEMENT 

	
	Activités de formation
	Connaissances associées
	Mise en relation avec le socle commun

	1

Etablir le coût de fabrication                                 
	· Recherche de prix

· Etablir le budget prévisionnel en fonction de différentes quantités

· Etablir un bon de commande
	· Utiliser internet

· Les documents

· La commande

· Modes et outils de transmission de l’information
	3 Les principaux éléments de mathématiques et la culture scientifique et technologique :

CP3A 02 effectuer à la calculatrice un calcul isolé

CP3A 08 saisir quand une situation de la vie courante se prête à un traitement mathématique : savoir quand et comment utiliser les opérations élémentaires.

CP3A 09 saisir quand une situation de la vie courante se prête à un traitement mathématique : contrôler la vraisemblance d’un résultat

4- maîtrise des techniques usuelles de l’information et de la communication : 

CP4 03 s’informer, se documenter

B2i C43 Je sais utiliser les fonctions principales d’un outil de recherche sur le web

B2i C45 Je sais sélectionner les résultats d’une recherche 

CP4 04communiquer, échanger

	2

Confectionner les compositions florales                             
	· Réceptionner et organiser la fabrication

· Fabriquer en groupe

· Stocker les produits finis


	· Fabrication manuelle

· Précautions de rangement

· méthode logistique

· Rangement des produits selon la nature

· Respect des règles de rangement

· Mise en valeur des produits
	3- Eléments mathématiques et culture scientifique et technologique :

 Réaliser, manipuler et expérimenter en éprouvant la résistance du réel.

Développer des habiletés manuelles, se familiariser avec des gestes techniques

 7- Autonomie et initiative :

savoir s’organiser dans son travail

déterminer les tâches à accomplir, établir des priorités.

	3

Organiser la vente et les prises de commandes                            
	· Préparer la communication

· Préparer une fiche de commande

· Installer les affiches

· Préparer un fonds de caisse
	· Les bases de la communication verbale et non verbale

· La préparation de la vente

· Les opérations administratives de la vente
	4- maîtrise des techniques usuelles de l’information et de la communication : 
communiquer, échanger 

	4 

Faire un bilan et affecter le résultat
	· Préparer un compte rendu


	
	1 - maîtrise de la langue française :

CP1 07 rédiger un texte bref dans une langue correcte, communiquer, échanger

CP1 09 savoir prendre la parole en public

CP1 11 rendre compte d’un travail collectif

	Les étapes principales                         du projet 
	Etudier la faisabilité financière du projet 

Préparer la commande

Réceptionner la marchandise

Décorer les pots

Préparer la communication

Garnir les pots pour la vente

La vente et le résultat


	COMPETENCES TRANSVERSALES VISEES

	B2i
	DECOUVERTE PROFESSIONNELLE

	C1.1 Je sais m’identifier sur un réseau ou un site, et y mettre fin

C1.2 Je sais accéder aux logiciels et aux documents disponibles à partir de mon espace de travail 

C2.7 Je mets mes compétences informatiques au service d’une production collective

C3.4 Je sais créer, modifier une feuille de calcul, insérer une formule.


	Métier « horticulteur »

· Décrire les tâches réalisées dans ce métier

· Repérer les contraintes et exigences du métier

· Rechercher des métiers proches de culture des plantes

· Rechercher les formations dans ce domaine



	
	ES&ST

	
	· Repérer les risques d’accident ou de maladie professionnelle.




	Différentes catégories                                de savoirs
	Les documents élèves

	VENTE : Recherche des besoins matières premières

MARCHANDISAGE : Réception des marchandises

MARCHANDISAGE : Entreposage

VENTE : Présentation marchande des produits

VENTE : L’information à la clientèle 

VENTE : Tenue du poste caisse

VENTE : Le calcul de résultat


	Fiche 1 : Référencement des produits 

Fiche 2 : Tableau budget  

Fiche 3 : Bon de commande

Fiche 4 : Contrôle du bon de livraison

Fiche 5 : Stockage des produits

Fiche 6 : La mise en rayon

Fiche 7 : La communication : réalisation et mise en place d’affiches

Fiche 8 : La feuille de caisse

Fiche 9 : L’encaissement des clients

Fiche 10 : La démarque

Fiche 11 : Fiche métier


PROJET TECHNIQUE


Nom du Champ Professionnel : VENTE DISTRIBUTION MAGASINAGE


Intitulé du projet : Fabriquer et vendre des compositions florales











QUI ?








QUI ?








COMMENT ?








QUAND ? 








QUOI ?

















Résumé du projet





Pour Noël, fabrication de compositions florales, avec décoration de pots, et mise en vente.








Objectif général du projet : Gestion de commandes de produits périssables, négociation des tarifs, présentation marchande, calcul de coûts et budgets, vente.





QUI ?





OÙ ?
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