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	Domaines
	Activités de référence

	Vente
	· Approvisionner le rayon

· Etiqueter les produits

· Maintenir le rayon en état de propreté

· Mettre en œuvre une démarche de vente

· Participer à la promotion des ventes

· Encaisser et tenir la caisse 


	Magasinage
	· Décharger et réceptionner des marchandises

· Entreposer les marchandises (rangement physique des produits)

· Gérer les stocks


	Niveau de classe concerné


	Professeur coordonnateur
	Autres professeurs associés au projet
	Autres intervenants
	Organismes partenaires

	3ème SEGPA
Collège Le Galinet Blain (44)
	M. MARTINEZ PM
Professeur VDM
	/
	Monsieur JANCOU, Directeur de la SEGPA
	DACTYL BURO OFFICE


	Situation dans l’année
	
	2010 - 2011
	
	Remarques

La vente se fait à travers une régie du service gestion du collège
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	D
	J
	F
	M
	A
	M
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	A l’intérieur du collège
	Atelier vente, salle informatique

	A l’extérieur du collège
	Visite de Carrefour Blain


	Matériaux mis à disposition sur le plateau technique

	Gondole

        Marchandises (fournitures scolaires)
        Caisse

        Panneaux

        Matériel de nettoyage (balai, serpillère, éponge, savon)


	

	POTENTIALTE PEDAGOGIQUE DU PROJET – RELATION AVEC LE DOCUMENT D’ACCOMPAGNEMENT 

	
	Activités de formation
	Connaissances associées
	Mise en relation avec le socle commun

	- 1 -

Faire une Etude de marché dans le collège
	Mise en place d’un questionnaire élève.

	· Le questionnaire
	Compétence 1 La maîtrise de la langue française

CP1 10 : Savoir prendre part à un dialogue, un débat, prendre en compte les propos d’autrui, faire valoir son point de vue


	- 2 -

Rechercher un fournisseur
	Recherche sur Google.
Choix de DACTYL BURO OFFICE.
Accueil du commercial. Commande.

	· L’utilisation d’un Moteur de recherche

· Les techniques de communication (question ouverte, négociation)

· Le bon de commande
	Compétence 1 La maîtrise de la langue française

CP1 09 : Savoir prendre la parole en public

CP1 10 : Savoir prendre part à un dialogue, un débat, prendre en compte les propos d’autrui, faire valoir son point de vue



	- 3 -

Se former dans la vente de matériel scolaire
	Visite de la grande surface « Carrefour » de Blain.
Etude du facing du rayon fournitures scolaires.
Questions au directeur du magasin.
	· Le facing

· Les techniques de communication pour l’obtention d’un stage
	Compétence 1 La maîtrise de la langue française

CP1 09 : Savoir prendre la parole en public

CP1 10 : Savoir prendre part à un dialogue, un débat, prendre en compte les propos d’autrui, faire valoir son point de vue

CP1 11 : Rendre compte d’un travail individuel ou collectif (exposés, expériences, démonstrations…)

CP1 13 : Adapter sa prise de parole, (attitude et niveau de langue) à la situation de communication (lieu, destinataire, effet recherché)

Compétence 6 Les compétences sociales et civiques

Vivre en Société

CP6A 01 Respecter les règles notamment le règlement intérieur de l’établissement

Compétence 7 L’autonomie et l’initiative

CP7A 04 Savoir s’auto-évaluer


	- 4 -

Réceptionner la marchandise
	Réception auprès du service gestion du collège.

	· Le bon de réception
	Compétence 7 L’autonomie et l’initiative

CP7A 02 Savoir respecter des consignes

	


	- 5 -

Mettre en rayon


	Mise en rayon des fournitures scolaires en utilisant les connaissances Carrefour.
Faire la fiche de stock.
	· Le facing

· La gestion de stock
	Compétence 7 L’autonomie et l’initiative

CP7A 02 Savoir respecter des consignes



	- 6 -

Vendre les fournitures scolaires
	Création d’une publicité.
Vente des fournitures scolaires aux élèves. 

Gestion de caisse.
Comptabilité.
	· Les techniques de vente

· La comptabilité de base (notions)
	Compétence 1 La maîtrise de la langue française

CP1 09 : Savoir prendre la parole en public

CP1 10 : Savoir prendre part à un dialogue, un débat, prendre en compte les propos d’autrui, faire valoir son point de vue
Compétence 3 Les principaux éléments mathématiques et la culture scientifique et technologique

CP3A 01 : Effectuer à la main, un calcul isolé, sur des nombres en écriture décimale de taille raisonnable (addition, soustraction, multiplication, division)

CP3A 07 : Utiliser des outils (tables, formules, outils de dessin, calculatrices, logiciels)

CP3A 09 : Saisir quand une situation de la vie courante se prête à un traitement mathématique… Contrôler la vraisemblance d’un résultat




	Les étapes principales du projet 
	- 1-  Etude de marché dans le collège
- 2 - Recherche d’un fournisseur
- 3 - Se former dans la vente de matériel scolaire
- 4 - Réception de la marchandise
- 5 - Mise en rayon
- 6 - Vente de matériel scolaire


	COMPETENCES TRANSVERSALES VISEES

	B2i
	DECOUVERTE PROFESSIONNELLE

	B2i - C. 1.3 Je sais organiser mes espaces de stockage

B2i - C.2.6 Je sécurise mes données (gestion des mots de passe, fermeture de session, sauvegarde)

B2i - C.2.7 Je mets mes compétences informatiques au service d'une production collective.

B2i - C.4.3 Je sais utiliser les fonctions principales d'un outil de recherche sur le web (moteur de

recherche, annuaire, ...)

B2i - C.4.5 Je sais sélectionner des résultats d'une recherche (et donner des arguments permettant de

justifier mon choix)
	A.3 Citer les activités constitutives d’un métier observé.
A.6 Décrire l’environnement d’un métier.

D.1 Repérer les principales contraintes et exigences de l’activité professionnelle.

D.2 Travailler en équipe.

	
	ES&ST

	
	Les règles d’hygiène


	
	Références
	Titre de la fiche
	Etapes du projet

	Les documents de travail élèves
	Document de travail 1

Document de travail 2


	Etude de marché collège 

Le facing


	1

	
	Document de travail 3

Document de travail 4

Document de travail 5


	Le moteur de recherche

La question ouverte

Le bon de commande
	2

	
	Document de travail 6

Document de travail 7

Document de travail 8


	Le règlement de bonne conduite lors des visites d’entreprises

Les techniques de communication  pour l’obtention d’un stage

La fiche découverte CARREFOUR 


	3

	
	Document de travail 9
	Le bon de réception
	4

	
	Document de travail 10

Document de travail 11


	La gestion de stock

La liste des prix


	5

	
	Document de travail 11 

Document de travail 12
Document de travail 13


	La publicité

Les techniques de négociation
La comptabilité de base
	6


PROJET TECHNIQUE 


Nom du Champ Professionnel : Vente Distribution Magasinage


Intitulé du projet : 		�
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QUI ?











Résumé du projet


Etude de marché, recherche d’un fournisseur


Classification des produits selon une nomenclature.


Etiquetage de produits sur le plateau Technique


Vente de fournitures scolaires


Encaissement


Gestion du stock


Gestion de caisse et notion de comptabilité





Objectif général du projet : 


La découverte des métiers de la vente grâce à l’organisation de la vente de fournitures scolaires au sein du collège (contextualisation, développement de l’autonomie, démarche de vente et de gestion).





QUAND ?             QUI ?





QUOI ? 





OU ?





COMMENT ?
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