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	Domaines
	Activités de référence

	Vente
	· Etiqueter les produits
· Mettre en valeur les produits

· Appliquer les règles d’hygiène et de conservation des produits

· Mettre en œuvre une démarche de vente

· Encaisser et tenir la caisse

	Magasinage
	· Préparer les commandes clients : prise en charge de la commande

	Niveau de classe concerné


	Professeur coordonnateur
	Autres professeurs associés au projet
	Autres intervenants
	Organismes partenaires

	3ème Segpa VDM 

Collège Trémolières (49)
4ème Segpa HAS 
Collège Du Bellay (49)
	Mme Drouvot
Mme Souissi
	
	
	Chocolaterie Cébron
St Georges de Gardes

	Situation dans l’année
	
	2010 - 2011
	
	Remarques
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	A l’intérieur du collège
	Salle de classe, salle de réunion pour la vente directe

	A l’extérieur du collège
	Mise en réseau avec le Collège Du Bellay (confection des sacs en tissus)


	Matériaux mis à disposition sur le plateau technique

	· Caisse enregistreuse et un fond de caisse
· Papier pour affiches

· Etiquettes




	POTENTIALTE PEDAGOGIQUE DU PROJET – RELATION AVEC LE DOCUMENT D’ACCOMPAGNEMENT 

	
	Activités de formation
	Connaissances associées
	Mise en relation avec le socle commun

	Activité - 1
	Préparer un bon de commande
	La communication écrite
Le bon de commande
	Compétence 1 : la maîtrise de la langue française
· Rédiger un texte bref, cohérent et ponctué, en réponse à une question ou à partir de consignes données

	Activité - 2
	Préparer une affiche publicitaire

	Fiche vente 5: préparer l’information avant la vente
	Compétence 1 : la maîtrise de la langue française

· Rédiger un texte bref, cohérent et ponctué, en réponse à une question ou à partir de consignes données

	Activité - 3
	Calcul du prix de revient

Confection des étiquettes

Mise en réseau : confection des sacs en tissus

Centralisation des commandes et envoi à la production
	Charges – coûts – marge commerciale

Calcul de coût

Fiche vente 8 pour étiquettes
	Compétence 7 : autonomie et initiative

· S’intégrer et coopérer dans un projet collectif

	Activité - 4
	Mettre en œuvre une démarche de vente

Encaisser et tenir la caisse


	Fiche vente 7 : accueil client et recherche des besoins

Fiche vente 2 et 6 : calcul de monnaie et rendu de monnaie

Utilisation de la caisse enregistreuse
	Compétence 1 : la maîtrise de la langue française

· Formuler clairement un propos simple

· Adapter sa prise de parole à la situation de communication

· Participer à un débat, à un échange verbal

	Activité - 5
	Bilan du projet

Calcul du résultat
	Communication écrite et/ou orale
	Compétence 7 : autonomie et initiative

· S’intégrer et coopérer dans un projet collectif


	COMPETENCES TRANSVERSALES VISEES

	B2i
	DECOUVERTE PROFESSIONNELLE

	C2.7 : je mets mes compétences informatiques au service d’une production collective
C3.3 : je sais regrouper dans un même document plusieurs éléments


	Le métier de chocolatier : visite de la chocolaterie Cébron (pas possible cette année)


	
	ES&ST

	
	Hygiène pour ensachage
Sécurité avec les machines à coudre (mise en réseau, effectuer par Mme Souissi)



	Les étapes principales                         du projet 
	· Réaliser un bon de commande

· Réaliser des affiches publicitaires et des étiquettes

· Centraliser les commandes et envoi à la production

· Participer à la production (confection sacs de tissus ou ensachage)

· Calculer le prix de revient

· Vendre

· Calculer le résultat de l’opération


	Différentes catégories                                de savoirs
	Les documents élèves
	Etapes du projet
	Périodes

	La communication écrite

Le bon de commande
Préparer l’information avant la vente
Charges – coûts – marge commerciale
Calcul de coût
Accueil client et recherche des besoins

Calcul de monnaie et rendu de monnaie

Utilisation de la caisse enregistreuse

	Fiche projet 1 : réalisation du bon de commande
Fiche projet 2 : réalisation des affiches et des étiquettes

Fiche projet 3 : calcul du prix de revient et  Centralisation des commandes

Fiche projet 4 : mettre en œuvre une démarche de vente et tenir la caisse (rappel)

Fiche projet 5 : bilan du projet et calcul du résultat
Fiche vente n°2 : la tenue de la caisse

Fiche vente n°4 : Le rendu de monnaie

Fiche vente n°6 : l’accueil client et la recherche des besoins

Fiche vente n°8 : Préparer l’information avant la vente
	· Réaliser un bon de commande
· Réaliser des affiches publicitaires et des étiquettes
· Centraliser les commandes et envoi à la production
· Participer à la production (confection sacs de tissus ou ensachage)
· Calculer le prix de revient
· Vendre
· Calculer le résultat de l’opération
	Février

Mars




PROJET TECHNIQUE N°6


Nom du Champ Professionnel : Vente Distribution Magasinage 


Intitulé du projet : Vente de chocolats pour Pâques
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Résumé du projet





Les élèves ont pour mission de vendre des chocolats pour la période de Pâques au personnel du collège.








Objectif général du projet : 


Les élèves doivent réaliser des petits sacs en tissus et faire des assortiments de chocolats puis les vendre au personnel du collège





QUI ?





OÙ ?
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