
Présentation des évaluations certificatives en lien avec les PFMP : outil pour l’ensemble des professeurs

	
	2de BAC PRO commerce
	1ère  BAC PRO commerce
	Tale   BAC PRO commerce

	Diplôme

Épreuves en CCF


	BEP MRCU

EP2 : Pratique de l’accueil, de l’information et de la vente

Situation 1 : Pratique des activités en entreprise

Situation 2 : Connaissance de l’environnement professionnel
	NEANT / BEP MRCU

Sauf si EP2 situation 2 non réalisée en seconde

Situation 2 : Connaissance de l’environnement professionnel
	BAC PRO commerce 

E2 : Réalisation d’une action de promotion ou d’animation

E3 : Vente en unité commerciale

	PFMP

Épreuves à évaluer


	PFMP A

Aucune évaluation certificative
	PFMP B

EP2 :  Pratiques de l’accueil, de l’information et de la vente

Situation 1

Phase 1 : accueil et information du client

Phase 2 : conduite d’un entretien de vente

Situation 2 : Connaissance de l’environnement professionnel
	PFMP 1

Aucune évaluation certificative

Ou  

Évaluation EP2  situation 2 si non réalisée en seconde

Situation 2 : Connaissance de l’environnement professionnel
	PFMP 2

Aucune évaluation certificative


	PFMP 3

E2 : Réalisation d’une action de promotion ou d’animation

Situation 1 : Montage de l’action


	PFMP 4

E3 : Vente en unité commerciale

Situation 1 : Gestion de rayon

Situation 2 : Organisation de l’offre produit
Situation 3 : Vente

	Modalités d’évaluation

Évaluateurs


	Visite 1 : 

Négociation objectifs

Visite 2 :

Évaluation globale des attitudes et compétences

V1 : ens. prof.

V2 : ens. Gén.
	Visite 1 : 

Négociation objectifs EP2 
Visite 2 :

Évaluation certificative EP2
Évaluation globale des attitudes et compétences

V1 : ens. prof.

V2 : ens. prof.  (+ ens. gén.)
	Visite 1 : 

Négociation objectifs

Visite 2 :

Évaluation certificative EP2- situation 2 si non réalisé en 2nde
Évaluation globale des attitudes et compétences 

V1 : ens. prof.

V2 : ens. gén. + ens. prof. si évaluation EP2 – Situation 2
	Visite 1 : 

Négociation objectifs

Visite 2 :

Évaluation globale des attitudes et compétences

V1 : ens. prof.

V2 : ens. gén.
	Visite 1 : 

Négociation objectifs E2 – situation 1 

Visite 2 :

Évaluation certificative E2 situation 1 :
Évaluation globale des attitudes et compétences

V1 : ens. prof.

V2 : ens. prof.  (+ ens. gén.)
	Visite 1 : 

Négociation objectifs E3 – situations 1, 2 et 3
Visite 2 :

Évaluation certificative E3 – situation 1, 2 et 3 :
Évaluation globale des attitudes et compétences

V1 : ens. prof.

V2 : ens. prof.  (+ ens. gén.)























































































































































































































































